
Butikker

”I kvindebutikken stiger antallet af indkøb med 57 pct., når der bliver spillet baggrundsmusik”. (Kilde: Koda: Link)

”Når der bliver spillet forgrundsmusik stiger antallet af indkøb med 26 pct. - i forhold til det normale salg i butikken, 
når musiken ikke er målrettet (normalt musikbrug) ”. (Kilde: Koda: Link)

”Tilsvarende stiger antallet af indkøb i ’mandebutikken’ med 76 pct., når der bliver spillet forgrundsmusik og 57 pct., 
når der spilles baggrundsmusik”. (Kilde: Koda: Link)

Auditive Network designer et komplet musikkatalog der matcher butikkens behov.
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Kundernes købelyst kan stimuleres og tiden de tilbringer i butikken 
kan forlænges ved brug af nøje defineret musik der passer til 
kundernes smag. 


